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“Cómo abrir la puerta invisible que 
nos permite tener acceso a nuestros 
interlocutores para aumentar nuestra 
influencia”

AUTOR
La obra de Enric Lladó es un viaje de descubrimiento en busca 
del poder que todos tenemos para transformarnos a nosotros 
mismos y a los demás.

Su enfoque se caracteriza por ser eminentemente práctico, 
aportando siempre recursos que resulten sencillos y fácilmente 
aplicables para todos de manera inmediata.

La puerta invisible es su doceavo título. Con él aborda la di-
mensión estratégica de la influencia y la hace analizando cómo el 
contexto afecta nuestra relación con los demás.

SINOPSIS
En el ejercicio de la influencia existe una puerta invisible.

Cuando está abierta, todo es posible.
Pero si está cerrada, ni el más hábil de los comunicado-

res tiene la menor oportunidad.
Y si se encuentra entreabierta, lo primero será abrirla 

del todo. O de lo contrario, al intentar pasar, nosotros mis-
mos la estaremos cerrando.

En estas páginas Enric nos invita a descubrir cuál es esta 
puerta, analizar sus mecanismos y empoderarnos con las 
mejores técnicas de comunicación que podemos emplear 
para abrirla.

•  Enric Lladó es uno de los más reconocidos 
formadores, conferenciantes y coaches de 
nuestro país.

•  En este nuevo libro, Enric nos ofrece un co-
nocimiento práctico que nos permitirá au-
mentar nuestra capacidad de influir de for-
mas jamás imaginadas.
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